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Wijnkooper
de Lange byv

Vanaf de oprichting streven wij ernaar, in
elke gebied, voortdurend de beste wijnen te
vinden. Wijnen die gekenmerkt worden door
hun unieke kwalitatief, hoogstaande
eigenschappen en die tevens gemaakt
worden door gepassioneerde wijnmakers
met respect voor de natuur en omgeving.
Kortom, wijnen die de liefhebber van een
perfect glas wijn kunnen bekoren. Wijnen
veelal van familiedomeinen, die net als wij
kwaliteit, respect voor de natuur, druif en
terroir voorop hebben staan.
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LEADING WINE IMPORTER IN THE NETHERLANDS FOR

THE FINEST RESTAURANTS & PRIVATE WINE LOVERS




EXPECTED SPLIT IN THE MARKET 2022

65 % 10 % KZE %

TURN OVER FOR 2022
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UNIQUE WINE SELECTIONS

VISION

WITH A TEAM OF FOUR SALES REPRESANTS
AND A BACK OFFICE OF TWO PERSONS,
WIIJNKOOPERIJ DE LANGE FOCUSSES ON A
LEAN AND SMALL ORGANISATION.

ALL LOGISTICS ARE OUTSOURCED TO A
COMPANY  THAT ONLY DOES WINE
TRANSPORTATION. FROM THE DOMAIN TO
THE CELLAR OF OUR RESPECTED PRIVATE
CUSTOM OR RESTAURANT IS ORGANISED BY
ONE PARTY WITH AN EXCELLENT SERVICE
LEVEL.

CELLARING IN OUR OWN CLIMATISED
ROOM. HERE WE CELLAR SOME OF OUR
WINES FOR AN OTHER PERIOD AFTER
ARRIVAL. THIS TO BE SURE WINES GET THE
RESPECT THEY DESERVE.

WIJNKOOPERIJ DE LANGE

ORGANISATION

TEAM OF WELL-EDUCATED
WINE PROFESSIONALS

LOGISTICS

LOGISTICS ARE OUTSOURCED TO A SPECIALIZED
COMPANY, ONLY DISTRIBUTING WINES

E-COMMERCE
IN 2021 DE LANGE CELEBRATED 25 YEARS OF THE COMPANY. THIS

YEAR WE MADE THE NEXT STEP INTO THE FUTURE WITH A STRONG
FOCUS ON E-COMMERCE

THE FUTURE
FROM 2022 ON WIJNKOOPERIJ DE LANGE WILL EXTEND THE PORTFOLIO

WITH SOME OF THE FINEST PRODUCERS FROM EUROPE AND WILL GROW
WITH A E-COMMERCE STRATEGY.

UNIQUE WINE SELECTIONS



De verschillende systemen die moesten = 6~
gaan samenwerken

Microsoft
Dynamics 365
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A 4 Shopware de basis voor B2C Orders die worden
Voor B2C o i en B2B orders via zowel eigen in-gege\{en via Shopware .zijn
website als platformen direct via aan API-koppeling

gegenereerd in Shopware
worden direct verzendlabels
aangemaakt welke worden
gedeeld met logistieke
partner

ingelezen in Visma.net
waardoor voorraden direct
zijn geblokkeerd en
eventueel nieuwe debiteuren
aangemaakt.
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VISMA.NET

Shopware de basis voor B2C
en B2B orders via zowel eigen
website als platformen
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De basis voor
orderadministratie, facturatie
en de logistieke afhandeling,
de fiscale afhandeling in het

OSS alsmede de
accijnsafdracht aan fiscaal
vertegenwoordiger in Belgié

Tweemaal daags een
automatische file die via API
wordt aangeleverd aan de

logistieke partner om de
orderbestanden in te lezen.
Alle informatie over wijze van
verzenden, levertijden etc.
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Vanuit VISMA.Net is het
eenvoudig de
kwartaalaangifte te doen
voor de One Stop Shop-
regeling.
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De basis voor \

orderadministratie, facturatie
en de logistieke afhandeling,
de fiscale afhandeling in het
OSS alsmede de
accijnsafdracht aan fiscaal
vertegenwoordiger in Belgié

Zodra er een verzending in het
VISMA.NET staat wordt er
automatisch een file via API
aangeleverd aan de fiscaal
vertegenwoordiger in Belgié.
Hierdoor kunnen zendingen door
de douane getraceerd worden.
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De basis voor iedere
onderneming is de liguiditeit,
cashflow, omzet, voorraden

etc. E-serviceware
ontwikkelde voor mij een
dashboard waarin ik in €één
opslag kan zien waar wij
staan.

In het scherm verkooporders

in één overzicht of een order

in verzending is en de marge
op de order.

Met Dashboard afzet-omzet
signaleren wij snel de loop van
een product en de
belangrijkste klanten.






